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Ένα ισχυρό 
μήνυμα για τις 
δυνατότητες 
της ελληνικής 
βιομηχανίας και 
της εξαγωγικής 
της δυναμικής 
έστειλε ο Αντι-
πρόεδρος της 
Κυβέρνησης 
Κωστής Χατζη-
δάκης κατά την 
επίσκεψή του 
στις εγκαταστά-
σεις της ΜΑΚ-
ΒΕΛ – EURIMAC 
στο Κιλκίς.

Μαζί με τον Υφυ-
πουργό Αγροτικής 
Ανάπτυξης Αθανάσι-
ος Καββαδάς και τον 
Β’ Αντιπρόεδρο της 
Βουλής Γεώργιος Π. Γεωργαντάς, είχε την ευκαιρία να 
γνωρίσει από κοντά τη δραστηριότητα της μεγαλύτερης 
βιομηχανίας ζυμαρικών της χώρας και να ενημερωθεί 
για τη σημαντική εξαγωγική της παρουσία σε δεκάδες 
αγορές του εξωτερικού.

Κατά τη διάρκεια της ξενάγησης στις εγκαταστάσεις, η 
διοίκηση της εταιρείας παρουσίασε τις επενδύσεις που 
υλοποιεί, τις σύγχρονες τεχνολογικές υποδομές και τη 
στρατηγική εξωστρέφειας που ακολουθεί τα τελευταία 
χρόνια. Ιδιαίτερο ενδιαφέρον προκάλεσε το γεγονός ότι 
τα ελληνικά ζυμαρικά που παράγονται στο Κιλκίς εξά-
γονται ακόμη και στην Ιταλία, μια αγορά που θεωρείται 
παγκόσμιο σημείο αναφοράς για τα ζυμαρικά.

Εντυπωσιασμένος από τις επιδόσεις της εταιρείας, ο 
Κωστής Χατζηδάκης σχολίασε χαρακτηριστικά: «Βρισκό-
μαστε στη μεγαλύτερη βιομηχανία ζυμαρικών της Ελλά-

δας, μια βιομηχανία που εξάγει ζυμαρικά στην Ιταλία. Το 
επόμενο βήμα για το Κιλκίς είναι να εξάγει πάγο στους 
Εσκιμώους».

Από την πλευρά του, ο Διευθύνων Σύμβουλος της 
ΜΑΚΒΕΛ – EURIMAC, Οδυσσέας Παπαδόπουλος, τόνισε 
ότι η επιτυχία της εταιρείας βασίζεται σε μια σταθερή 
στρατηγική που συνδυάζει την ποιότητα, τη βιωσιμότη-
τα και την καινοτομία. Όπως ανέφερε, η παρουσία των 
προϊόντων της σε απαιτητικές διεθνείς αγορές αποδει-
κνύει ότι η ελληνική βιομηχανία τροφίμων μπορεί να 
ανταγωνίζεται ισότιμα τους μεγαλύτερους παίκτες του 
κλάδου διεθνώς.

Η επίσκεψη ανέδειξε τον ρόλο της ΜΑΚΒΕΛ – EURIMAC 
ως ενός από τα πλέον χαρακτηριστικά παραδείγματα 
ελληνικής βιομηχανικής ανάπτυξης και εξωστρέφειας, 
συμβάλλοντας ουσιαστικά στην ενίσχυση των ελληνι-
κών εξαγωγών και της εθνικής οικονομίας.

Κωστής Χατζηδάκης: «Το επόμενο βήμα 
για το Κιλκίς είναι να εξάγει πάγο στους 
Εσκιμώους»
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Η LAMDA Flisvos Marina συνεχίζει να επεν-
δύει στη βιώσιμη ανάπτυξη και την επιχειρη-
σιακή αριστεία, ανακοινώνοντας την επιτυχή 
ανανέωση των διεθνών πιστοποιήσεων για 
τα Συστήματα Διαχείρισης Ποιότητας (ISO 
9001:2015), Περιβαλλοντικής Διαχείρισης 
(ISO 14001:2015) και Υγείας & Ασφάλειας 
στην Εργασία (ISO 45001:2018) από τον διε-
θνή οργανισμό LRQA.
Η ολοκλή-
ρωση της 
διαδικασίας 
επαναπι-
στοποίη-
σης χωρίς 
ευρήματα 
ή παρα-
τηρήσεις 
επιβεβαιώνει τη διαχρονική δέσμευση της εταιρείας στην 
εφαρμογή υψηλών προτύπων λειτουργίας, με επίκεντρο 
την ποιότητα των υπηρεσιών, την προστασία του περιβάλ-
λοντος και την ασφάλεια εργαζομένων και επισκεπτών.

Ο Διευθύνων Σύμβουλος της LAMDA Flisvos Marina, 
Σταύρος Κατσικάδης, υπογράμμισε ότι το αποτέλεσμα αυτό 
αντικατοπτρίζει τόσο τη στρατηγική προσήλωση της διοί-
κησης όσο και την καθημερινή προσπάθεια των ανθρώπων 
της εταιρείας για συνεχή βελτίωση και υπεύθυνη ανάπτυξη.

Η Μαρίνα Φλοίσβου αποτελεί ένα από τα πλέον σύγχρονα 
και αναγνωρισμένα παραδείγματα μαρίνας στη Μεσόγειο, 
συνδυάζοντας υψηλού επιπέδου υπηρεσίες φιλοξενίας 
σκαφών με πρακτικές που προάγουν τη βιωσιμότητα και 
τον σεβασμό προς το περιβάλλον. Η ανανέωση των πιστο-
ποιήσεων ενισχύει περαιτέρω τη θέση της ως πρότυπο 
διαχείρισης και λειτουργίας για τη μαρίνα του μέλλοντος.

Μέσα από σταθερές επενδύσεις σε καινοτόμες πρακτικές, 
περιβαλλοντική υπευθυνότητα και ασφάλεια, η LAMDA 
Flisvos Marina συνεχίζει να δημιουργεί αξία για τους 
επισκέπτες, τους συνεργάτες και την ευρύτερη κοινωνία, 
συμβάλλοντας ουσιαστικά στη διαμόρφωση ενός πιο βιώ-
σιμου μοντέλου ανάπτυξης για τον θαλάσσιο τουρισμό.

Η ThreatScene ανακοινώνει το λανσάρισμα 
του VISMA (Vessel Investigation & Security 
Monitoring Appliance), μιας νέας εξειδικευ-
μένης πλατφόρμας που σχεδιάστηκε απο-
κλειστικά για τις ανάγκες του σύγχρονου 
ναυτιλιακού κλάδου, ενισχύοντας τις δυνα-
τότητες διερεύνησης κυβερνοπεριστατικών 
και ψηφιακής εγκληματολογικής ανάλυσης 
σε πλοία και στόλους.
Το VISMA 
λειτουργεί ως 
μια maritime-
native πλατ-
φόρμα Incident 
Response 
και Digital 
Forensics, 
επιτρέποντας στις ναυτιλιακές εταιρείες να πραγματο-
ποιούν έρευνες κυβερνοασφάλειας, threat hunting σε 
επίπεδο στόλου και συλλογή κρίσιμων ψηφιακών δεδο-
μένων απευθείας από τα κεντρικά τους γραφεία.

Σχεδιασμένο ειδικά για τις ιδιαίτερες συνθήκες λειτουρ-
γίας των πλοίων, προσφέρει απομακρυσμένη διερεύνηση 
περιστατικών, ασφαλή συλλογή forensic δεδομένων και 
στοχευμένη ανάλυση συμβάντων χωρίς να απαιτείται η 
φυσική παρουσία ειδικών επί του πλοίου.

Η πλατφόρμα υποστηρίζει fleet-wide threat hunting, live 
και historical forensic analysis, κρυπτογραφημένη επι-
κοινωνία, role-based πρόσβαση και έλεγχο ακεραιότητας 
αποδεικτικών στοιχείων, ενώ τα δεδομένα παραμένουν 
onboard υπό τον έλεγχο του διαχειριστή.

Η CEO της ThreatScene, Κατερίνα Τασιοπούλου, δήλωσε 
ότι το VISMA δημιουργήθηκε για να φέρει τη forensic 
visibility πιο κοντά στο περιβάλλον του πλοίου, βοηθώ-
ντας τις ναυτιλιακές εταιρείες να διερευνούν ταχύτερα 
περιστατικά και να λαμβάνουν αποφάσεις βασισμένες σε 
τεκμηριωμένα δεδομένα.

Με το VISMA, η ThreatScene ενισχύει τη δέσμευσή της 
στην ανάπτυξη εξειδικευμένων λύσεων κυβερνοασφά-
λειας που ανταποκρίνονται στις πραγματικές ανάγκες 
της σύγχρονης ναυτιλίας.

Η LAMDA Flisvos Marina 
ανανεώνει τις διεθνείς 
πιστοποιήσεις της και 
ενισχύει το μοντέλο 
βιώσιμης λειτουργίας

Η ThreatScene παρουσιάζει 
το VISMA, τη νέα λύση 
κυβερνοασφάλειας για τη 
ναυτιλία



5

Export News

Η Ινδία αποτελεί μία από τις ταχύτερα ανα-
πτυσσόμενες αγορές παγκοσμίως και για 
πολλές ελληνικές επιχειρήσεις εξελίσσε-
ται σε στρατηγικό εξαγωγικό προορισμό. 

Από την 1η Ιουνίου 2026, μια σημαντική αλλαγή έρ-
χεται να διευκολύνει την πρόσβαση ξένων εταιρειών 
στην ινδική αγορά: η πλήρης ψηφιοποίηση του Foreign 
Manufacturers Certification Scheme (FMCS) από τον 
Εθνικό Φορέα Προτύπων της Ινδίας (Bureau of Indian 
Standards – BIS).

Η εξέλιξη αυτή μπορεί να ακούγεται τεχνική, όμως έχει 
άμεσο πρακτικό αντίκτυπο για κάθε επιχείρηση που εξά-
γει ή σχεδιάζει να εξάγει προϊόντα στην Ινδία.

Τι είναι το FMCS και γιατί αφορά τους 
Έλληνες εξαγωγείς;
Το FMCS είναι το σύστημα πιστοποίησης που εφαρμόζει 
ο BIS για αλλοδαπούς κατασκευαστές των οποίων τα 
προϊόντα πρέπει να συμμορφώνονται με τα ινδικά πρότυ-
πα ποιότητας και ασφάλειας.

Χωρίς την απαραίτητη πιστοποίηση, πολλά προϊόντα δεν 
μπορούν να εισαχθούν ή να διατεθούν νόμιμα στην ινδι-

κή αγορά. Το καθεστώς αυτό αφορά πλήθος βιομηχανι-
κών και καταναλωτικών προϊόντων, από ηλεκτρολογικό 
εξοπλισμό και δομικά υλικά μέχρι χημικά προϊόντα και 
βιομηχανικά εξαρτήματα.

Τι αλλάζει από την 1η Ιουνίου 2026;
Μέχρι σήμερα, οι ξένοι κατασκευαστές ήταν υποχρεωμέ-
νοι να υποβάλλουν φυσικούς φακέλους και έγχαρτα δικαι-
ολογητικά στα κεντρικά γραφεία του BIS στο Νέο Δελχί.

Πλέον, η διαδικασία πραγματοποιείται αποκλειστικά ηλε-
κτρονικά μέσω της πλατφόρμας manakonline, καταργώ-
ντας την ανάγκη αποστολής φυσικών εγγράφων.

Η αλλαγή εξισώνει ουσιαστικά τους ξένους παραγωγούς 
με τους Ινδούς κατασκευαστές, οι οποίοι ήδη χρησιμο-
ποιούσαν ηλεκτρονικές διαδικασίες.

Τα βασικά οφέλη για τις επιχειρήσεις
Η νέα διαδικασία αναμένεται να προσφέρει:
• Μείωση γραφειοκρατίας
• Ταχύτερη υποβολή αιτήσεων
• Μικρότερο διοικητικό κόστος
• Καλύτερη παρακολούθηση της πορείας των αιτήσεων
• Ταχύτερη επικοινωνία με τις αρμόδιες υπηρεσίες του BIS

Η Ινδία ψηφιοποιεί τις πιστοποιήσεις 
εισαγωγών: Τι αλλάζει για τις ελληνικές 
εξαγωγικές επιχειρήσεις
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Για τις ελληνικές επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται 
σε αγορές υψηλών προδιαγραφών, η εξέλιξη αυτή μπορεί 
να μειώσει σημαντικά τον χρόνο εισόδου στην αγορά.

Ποια είναι τα βασικά βήματα;
Οι επιχειρήσεις θα πρέπει να:

1. Συμπληρώσουν την ηλεκτρονική αίτηση μέσω της 
πλατφόρμας manakonline.

2. Ορίσουν Authorized Indian Representative (AIR) δηλα-
δή εξουσιοδοτημένο αντιπρόσωπο στην Ινδία, ο οποίος 
λειτουργεί ως σύνδεσμος με τις αρχές.

3. Υποβάλουν τα απαραίτητα δικαιολογητικά σύμφωνα με 
τις τεχνικές προδιαγραφές του BIS.

4. Καταβάλουν τα προβλεπόμενα τέλη και να παρακολου-
θούν ηλεκτρονικά την πορεία της αίτησης.

Πού χρειάζεται προσοχή
Παρότι η διαδικασία γίνεται πλέον ευκολότε-
ρη, ο BIS επισημαίνει ότι οι ελλιπείς αιτήσεις 
εξακολουθούν να αποτελούν τη βασική αιτία 
καθυστερήσεων.

Οι επιχειρήσεις καλούνται να ελέγχουν προσε-
κτικά:
• Την πληρότητα των τεχνικών φακέλων
• Την ορθή συμπλήρωση των εντύπων
• Την επιλογή κατάλληλου AIR
• Τη συμμόρφωση με τα απαιτούμενα πρότυπα

Γιατί η εξέλιξη είναι σημαντική για 
την Ελλάδα
Η Ινδία αναμένεται να εξελιχθεί στην τρίτη μεγαλύτε-
ρη οικονομία του κόσμου μέσα στα επόμενα χρόνια. Οι 
ελληνικές επιχειρήσεις τροφίμων, δομικών υλικών, βιο-
μηχανικού εξοπλισμού, τεχνολογίας και καταναλωτικών 
προϊόντων αναζητούν ήδη μεγαλύτερη παρουσία στην 
αγορά της χώρας.

Η ψηφιοποίηση του FMCS αποτελεί ένα ακόμη βήμα 
εκσυγχρονισμού του επιχειρηματικού περιβάλλοντος της 
Ινδίας και διευκολύνει την πρόσβαση ξένων εταιρειών 
σε μια αγορά 1,4 δισεκατομμυρίων καταναλωτών.

Για τις ελληνικές εξαγωγικές επιχειρήσεις, η αλλαγή 
αυτή δεν είναι απλώς μια τεχνική αναβάθμιση. Είναι μια 
ευκαιρία για ταχύτερη, απλούστερη και πιο αποτελεσμα-
τική διείσδυση σε μία από τις σημαντικότερες αγορές 
του μέλλοντος.

Πηγή: ΠΑΝΕΛΛΗΝΙΟΣ ΣΥΝΔΕΣΜΟΣ ΕΞΑΓΩΓΕΩΝ
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Για έκτη διαδοχική χρονιά, η Παπαστράτος 
αναδείχθηκε «Ο Πιο Ελκυστικός Εργοδό-
της στην Ελλάδα», σύμφωνα με τα αποτε-
λέσματα της έρευνας Employer Brand της 
Randstad (REBR) 2026. 
Η νέα αυτή διάκριση επιβεβαιώνει τη σταθερή παρουσία 
της εταιρείας ανάμεσα στους κορυφαίους εργοδότες 
της χώρας και αναγνωρίζει τη διαρκή επένδυσή της στη 
δημιουργία ενός σύγχρονου, ανθρώπινου και υποστηρι-
κτικού εργασιακού περιβάλλοντος.

Η φετινή διάκριση αποκτά ιδιαίτερη σημασία, καθώς 
συμπίπτει με τη συμπλήρωση 95 χρόνων συνεχούς 
παρουσίας της Παπαστράτος στην Ελλάδα. Σχεδόν έναν 
αιώνα μετά την ίδρυσή της, η εταιρεία συνεχίζει να 
εξελίσσεται, επενδύοντας στους ανθρώπους της και 
καλλιεργώντας μια κουλτούρα ανάπτυξης, εμπιστοσύ-
νης και ίσων ευκαιριών.

Η έρευνα Employer Brand της Randstad αποτελεί τη 
μεγαλύτερη ανεξάρτητη μελέτη εργοδοτικής φήμης 
παγκοσμίως. Στην Ελλάδα συμμετείχαν φέτος 3.571 
άτομα ηλικίας 18 έως 65 ετών, τα οποία αξιολόγησαν τις 
150 μεγαλύτερες εταιρείες της χώρας βάσει αριθμού 
εργαζομένων.

Η Παπαστράτος κατέγραψε υψηλές επιδόσεις σε κρίσι-
μους τομείς, όπως η ηγεσία και η διοίκηση, η εταιρική 
φήμη, οι αμοιβές και οι παροχές, η εργασιακή ασφάλεια, 
οι δυνατότητες επαγγελματικής εξέλιξης, η παροχή ίσων 
ευκαιριών και η ισορροπία επαγγελματικής και προσω-
πικής ζωής.

Ο Όμιλος Fourlis παρουσίασε κατά την 
Τακτική Γενική Συνέλευση των Μετόχων του 
τις επιδόσεις της χρήσης 2025, τη στρατηγι-
κή πρόοδο που έχει επιτευχθεί, καθώς και 
τους στόχους για το 2026, επιβεβαιώνοντας 
τη δέσμευσή του για τη δημιουργία μιας σύγ-
χρονης και ευέλικτης πλατφόρμας λιανικής.
Το 2025 αποτέλεσε μία ακόμη χρονιά ισχυρής ανάπτυξης 
για τον Όμιλο, με τις πωλήσεις να αυξάνονται κατά 12% και 
να διαμορφώνονται στα 593,7 εκατ. ευρώ, ενώ τα λειτουρ-
γικά κέρδη (EBIT) ενισχύθηκαν κατά 15%, φτάνοντας τα 
30,7 εκατ. ευρώ. Στην επίδοση αυτή συνέβαλαν η οργανική 
ανάπτυξη, η ενίσχυση των δικτύων IKEA και INTERSPORT, 
η ανάπτυξη της Foot Locker σε Ελλάδα και Ρουμανία, κα-
θώς και σημαντικές στρατηγικές πρωτοβουλίες.

Παράλληλα, ο Όμιλος προχωρά στον μετασχηματισμό του 
μέσα από τη δημιουργία μιας ενιαίας πλατφόρμας λιανι-
κής που θα αξιοποιεί κοινές υποδομές, ψηφιακές δυνατό-
τητες, ενοποιημένα δεδομένα και κεντρικές υπηρεσίες. 
Στόχος είναι η αύξηση της αποτελεσματικότητας, η 
επιτάχυνση της ανάπτυξης και η ενίσχυση της εμπειρίας 
του πελάτη σε όλες τις αγορές όπου δραστηριοποιείται.

Για το 2026, η διοίκηση προβλέπει πωλήσεις περίπου 645 
εκατ. ευρώ, αυξημένες κατά 8,6%, με το μικτό περιθώριο 
κέρδους να διαμορφώνεται στο 46,5%. Παρά τις προκλή-
σεις από το διεθνές οικονομικό περιβάλλον, ο Όμιλος 
συνεχίζει να επενδύει σε τεχνολογία, ψηφιακό μετασχη-
ματισμό, κυβερνοασφάλεια και αναδιοργάνωση λει-
τουργιών, με στόχο τη δημιουργία επαναλαμβανόμενων 
ετήσιων ωφελειών άνω των 9 εκατ. ευρώ από το 2027.

Η Γενική Συνέλευση ενέκρινε επίσης τη διανομή μερί-
σματος 0,15 ευρώ ανά μετοχή για τη χρήση 2025, επι-
βεβαιώνοντας τη στρατηγική του Ομίλου για ισορροπία 
μεταξύ ανάπτυξης, επενδύσεων και διαχρονικής αξίας 
προς τους μετόχους.

Παπαστράτος: 
Πιο ελκυστικός εργοδότης 
στην Ελλάδα για έκτη 
συνεχόμενη χρονιά

Ο Όμιλος Fourlis επιταχύνει 
τον μετασχηματισμό του 
και θέτει τις βάσεις για το 
λιανεμπόριο του μέλλοντος
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Υπάρχουν εταιρείες που ακολουθούν τις 
τάσεις και υπάρχουν και εκείνες που κατα-
φέρνουν να εξελίσσονται μαζί με την κοι-
νωνία, παραμένοντας επίκαιρες για γενιές 
ολόκληρες. Η Ζωγράφος ανήκει αναμφίβο-
λα στη δεύτερη κατηγορία. 

Με αφετηρία το 1895 και συμπληρώνοντας φέτος 130 χρό-
νια συνεχούς παρουσίας στην ελληνική αγορά, η ιστορική 
εταιρεία τροφίμων και προϊόντων διατροφής γιορτάζει 
ένα σπάνιο επιχειρηματικό επίτευγμα, παρουσιάζοντας 
παράλληλα το πιο φιλόδοξο ίσως κεφάλαιο της σύγχρονης 
ιστορίας της.

Σε μια περίοδο όπου οι καταναλωτές αναζητούν ολοένα 
και περισσότερο προϊόντα που συνδυάζουν ποιότητα, 
γεύση και διατροφική ισορροπία, η Ζωγράφος επανασυ-
στήνεται στο κοινό μέσα από μια νέα εταιρική ταυτότητα, 
ανανεωμένα προϊόντα και ένα ξεκάθαρο αναπτυξιακό 
όραμα για τα επόμενα χρόνια.

Από το 1895 μέχρι σήμερα: Μια ιστορία που 
συνεχίζει να γράφεται
Η ιστορία της Ζωγράφος ξεκινά το 1895, όταν ο Νικόλαος Θ. 
Ζωγράφος έθεσε τα θεμέλια μιας επιχείρησης που έμελλε 
να αποτελέσει σημείο αναφοράς στον χώρο της διατροφής. 

Σε μια εποχή πολύ διαφορετική από τη σημερινή, η εται-
ρεία κατάφερε να αναπτύξει προϊόντα που ανταποκρί-
νονταν στις ανάγκες κάθε εποχής, χτίζοντας μια σχέση 
εμπιστοσύνης με το ελληνικό κοινό.

Τέσσερις γενιές αργότερα, η οικογένεια Ζωγράφου συ-
νεχίζει να εξελίσσει το brand, παραμένοντας πιστή στις 
αξίες που το καθιέρωσαν: ποιότητα, καινοτομία, συνέπεια 
και σεβασμός στον καταναλωτή.

Η νέα εποχή ξεκινά με το μήνυμα «Γίνε η 
Έμπνευση»
Το επετειακό media event που πραγματοποιήθηκε στις 12 
Ιουνίου αποτέλεσε κάτι περισσότερο από μια γιορτή γε-

130 χρόνια Ζωγράφος: 
Πώς ένα ιστορικό ελληνικό brand περνά 
δυναμικά στη νέα εποχή

Από αριστερά Ειρήνη Ζωγράφου, Άννη Καραγκιουλέ, Τζελίνα Κουκουμέλη, Giota Vorgia
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νεθλίων. Ήταν η επίσημη παρουσίαση 
της νέας ταυτότητας της εταιρείας.

Σε έναν χώρο όπου η τέχνη συνά-
ντησε τη δημιουργικότητα και την 
προσωπική έκφραση, το ατελιέ της 
διεθνώς βραβευμένης εικαστικού 
Giota Vorgia, η Ζωγράφος παρουσία-
σε το νέο της πρόσωπο μέσα από το 
μήνυμα «Γίνε η Έμπνευση».

Πρόκειται για μια φιλοσοφία που 
αντιμετωπίζει τη διατροφή όχι ως 
περιορισμό, αλλά ως μέσο προσω-
πικής φροντίδας, δημιουργικότητας 
και ευεξίας. Μια φιλοσοφία που 
συνδέεται άμεσα με τον σύγχρονο 
τρόπο ζωής και την ανάγκη για πιο 
συνειδητές επιλογές.

Ανανεωμένη εικόνα, 
σύγχρονη ταυτότητα
Στο πλαίσιο της νέας στρατηγικής 
παρουσιάστηκαν το ανανεωμένο λογότυπο και οι νέες 
συσκευασίες των προϊόντων, που σχεδιάστηκαν από το 
Branding & Design Agency 2yolk.

Η νέα αισθητική προσέγγιση διατηρεί τον σεβασμό στην 
ιστορία του brand, ενώ ταυτόχρονα εκφράζει τη σύγχρο-
νη, δυναμική και πιο δημιουργική του πλευρά. Πρόκειται 
για μια εικόνα που αντανακλά τη μετάβαση της Ζωγράφος 
σε μια νέα εποχή ανάπτυξης και εξωστρέφειας.

Ισχυρές επιδόσεις και φιλόδοξοι στόχοι 
ανάπτυξης
Η στρατηγική ανανέωση συνοδεύεται από θετικά οικονο-
μικά αποτελέσματα. Το 2025 η εταιρεία κατέγραψε κύκλο 
εργασιών 5,09 εκατ. ευρώ, έναντι 4,84 εκατ. ευρώ το 2024, 
επιβεβαιώνοντας τη σταθερή αναπτυξιακή της πορεία. Οι 
επόμενοι στόχοι είναι ακόμη πιο φιλόδοξοι:

Ειρήνη Ζωγράφου, Διευθύνουσα Σύμβουλος
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• Αύξηση εξαγωγών κατά 10%
• Ενίσχυση της παρουσίας στην Κύπρο
• Επέκταση σε νέες διεθνείς αγορές
• Αύξηση του κύκλου εργασιών κατά 15% μέσα στην επό-

μενη διετία
• Ανάπτυξη νέων προϊόντων και νέων κατηγοριών
• Επενδύσεις σε εξοπλισμό και παραγωγικές υποδομές

Η διοίκηση της εταιρείας βλέπει τις διεθνείς αγορές ως 
βασικό πυλώνα ανάπτυξης, ενώ παράλληλα συνεχίζει να 
επενδύει στην ελληνική αγορά και στον εκσυγχρονισμό 
των δραστηριοτήτων της.

Το healthy snacking στο επίκεντρο της νέας 
στρατηγικής
Ένα από τα σημαντικότερα νέα λανσαρίσματα που πα-
ρουσιάστηκαν ήταν η νέα σειρά από μπάρες φρούτων και 
ξηρών καρπών χωρίς προσθήκη ζάχαρης.

Με έως και 90% περιεκτικότητα σε φρούτα και ξηρούς 
καρπούς και υψηλή περιεκτικότητα σε φυτικές ίνες, 
οι νέες μπάρες ανταποκρίνονται στις απαιτήσεις των 
σύγχρονων καταναλωτών που αναζητούν φυσικά και 
θρεπτικά snacks χωρίς συμβιβασμούς στη γεύση.

Η νέα σειρά σηματοδοτεί την είσοδο της Ζωγράφος στην 
ταχέως αναπτυσσόμενη κατηγορία του healthy snacking, 
ενισχύοντας περαιτέρω το χαρτοφυλάκιο της εταιρείας.

Προϊόντα που ακολουθούν τις σύγχρονες 
διατροφικές ανάγκες
Παράλληλα με τις νέες μπάρες, η Ζωγράφος συνεχίζει 
να επενδύει σε προϊόντα που έχουν ήδη καθιερωθεί στην 
αγορά. Ανάμεσά τους ξεχωρίζουν:

• Οι ακατέργαστες ζάχαρες Demerara και Dark Muscovado
• Οι μαρμελάδες Light
• Οι μαρμελάδες με Stevia
• Το βιολογικό σιρόπι αγαύης
• Τα γλυκαντικά Slim Line Stevia
• Η φρουκτόζη
• Τα ζυμαρικά υψηλής πρωτεΐνης

Πρόκειται για προϊόντα που ανταποκρίνονται στις σύγ-
χρονες διατροφικές τάσεις, προσφέροντας επιλογές για 
όσους αναζητούν ισορροπία, καλύτερη διατροφική αξία 
και αυθεντική γεύση.

Όταν η τέχνη συναντά την επιχειρηματικότητα
Ξεχωριστή στιγμή της εκδήλωσης αποτέλεσε η ζωντανή 
δημιουργία ενός έργου τέχνης από τη Giota Vorgia.

Με θέμα την ισορροπία, το έργο δημιουργήθηκε μπροστά 
στους παρευρισκόμενους και λειτούργησε ως συμβολι-
σμός της φιλοσοφίας της εταιρείας: της συνεχούς εξέλι-
ξης, της δημιουργικότητας και της αναζήτησης αρμονίας 
ανάμεσα στην παράδοση και την καινοτομία.

Η επιλογή της συγκεκριμένης καλλιτέχνιδας δεν ήταν 
τυχαία. Το έργο της, που συνδέεται στενά με τη φύση, τη 
θάλασσα και την ισορροπία, ταυτίζεται με τις αξίες που 
θέλει να αναδείξει η Ζωγράφος στη νέα της πορεία.

Το μέλλον χτίζεται πάνω σε γερά θεμέλια
Λίγες ελληνικές επιχειρήσεις μπορούν να κοιτάξουν πίσω 
σε μια διαδρομή 130 ετών. Ακόμη λιγότερες μπορούν να 
κοιτάξουν μπροστά με την ίδια αυτοπεποίθηση.

Η Ζωγράφος αποδεικνύει ότι η μακροχρόνια επιτυχία δεν 
είναι αποτέλεσμα συγκυ-
ριών. Είναι αποτέλεσμα 
διαρκούς προσαρμογής, 
επένδυσης στην ποιότη-
τα και κατανόησης των 
αναγκών κάθε εποχής.

Με ανανεωμένη εικόνα, 
νέα προϊόντα, ισχυρές 
οικονομικές επιδό-
σεις και ένα ξεκάθαρο 
αναπτυξιακό πλάνο, 
το ιστορικό ελληνικό 
brand περνά στη νέα 
του εποχή, παραμένο-
ντας πιστό στις ρίζες 
του αλλά με το βλέμμα 
σταθερά στραμμένο 
στο μέλλον. 

Γιατί, όπως δείχνει η 
ιστορία του, η έμπνευ-
ση δεν έχει ηλικία. 
Έχει συνέχεια.Τζελίνα Κουκουμέλη, Σύμβουλος Marketing
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NEWSPress Room

Μια νέα, μεγάλης κλίμακας έρευνα αγοράς σε 
δέκα σημαντικές ευρωπαϊκές χώρες υλοποιεί 
ο Ελληνικός Οργανισμός Τουρισμού (ΕΟΤ), με 
στόχο τη συστηματική καταγραφή των τάσε-
ων, των προτιμήσεων και της ταξιδιωτικής 
συμπεριφοράς των Ευρωπαίων επισκεπτών. 
Η πρωτοβουλία ξεκίνησε στις αρχές Ιουνίου και εντάσσε-
ται στη στρατηγική του ΕΟΤ για τη διαρκή παρακολούθηση 
της διεθνούς τουριστικής ζήτησης μέσα από αξιόπιστα και 
πρωτογενή δεδομένα.

Η έρευνα θα πραγματοποιηθεί σε Ηνωμένο Βασίλειο, Γερ-
μανία, Γαλλία, Ιταλία, Ισπανία, Αυστρία, Ολλανδία, Πολωνία, 
Σουηδία και Ρουμανία, καλύπτοντας βασικές αγορές που 
τροφοδοτούν διαχρονικά τον ελληνικό τουρισμό. Το έργο 
θα εξελιχθεί σε τρεις διαδοχικούς κύκλους μέτρησης, 
επιτρέποντας τη συνεχή αποτύπωση των αλλαγών στις 
ταξιδιωτικές συνήθειες και στις καταναλωτικές τάσεις.

Μέσα από την ανάλυση των αποτελεσμάτων, ο ΕΟΤ θα απο-
κτήσει πολύτιμα στοιχεία για τα κίνητρα επιλογής προορι-
σμού, τις προτιμήσεις σε εμπειρίες και τύπους διακοπών, τις 
περιόδους ταξιδιών και τους παράγοντες που επηρεάζουν 
τη ζήτηση για την Ελλάδα. Τα ευρήματα αναμένεται να αξιο-
ποιηθούν στον σχεδιασμό στοχευμένων δράσεων προβολής 
και προώθησης της χώρας στο εξωτερικό.

Ο Γενικός Γραμματέας του ΕΟΤ, Ανδρέας Φιορεντίνος, 
υπογράμμισε ότι η πρόσβαση σε νέα πρωτογενή δεδομένα 
ενισχύει τη δυνατότητα προσαρμογής των στρατηγικών 
προβολής στις ανάγκες κάθε αγοράς, συμβάλλοντας 
παράλληλα στη βιώσιμη και ανταγωνιστική ανάπτυξη του 
ελληνικού τουρισμού.

Η D-Marin, το δίκτυο premium μαρινών που 
αναπτύσσεται δυναμικά στη Μεσόγειο, ανα-
κοίνωσε την εξαγορά της Olbia Marina στη 
Σαρδηνία, η οποία περιλαμβάνει τη Marina 
di Olbia Yacht Service (MOYS) και την Προ-
βλήτα Brin. 
Η νέα αυτή επένδυση ενισχύει σημαντικά την παρουσία 
της εταιρείας σε έναν από τους πλέον στρατηγικούς προο-
ρισμούς yachting της Μεσογείου και καθιστά την Ιταλία τη 
μεγαλύτερη περιφερειακή αγορά στο χαρτοφυλάκιό της.

Η Marina di Olbia Yacht Service διαθέτει 270 θέσεις 
ελλιμενισμού για σκάφη έως 150 μέτρα, μέγιστο βύθισμα 
5,2 μέτρα και τη μεγαλύτερη αποβάθρα ανεφοδιασμού 
καυσίμων στη βόρεια Σαρδηνία. Παράλληλα, η τοποθεσία 
της, μόλις λίγα λεπτά από το Διεθνές Αεροδρόμιο Olbia 
Costa Smeralda, προσφέρει άμεση πρόσβαση σε κορυ-
φαίους προορισμούς όπως η Costa Smeralda, το αρχιπέ-
λαγος La Maddalena και η Κορσική.

Ο CEO της D-Marin, Oliver Dörschuck, δήλωσε ότι η Olbia 
αποτελεί μία από τις σημαντικότερες πύλες ιστιοπλοΐας 
της Μεσογείου, υπογραμμίζοντας ότι η εξαγορά εντάσσε-
ται στη στρατηγική επέκτασης της εταιρείας στην περιοχή.

Η νέα προσθήκη ενισχύει το «Golden Triangle» της 
D-Marin, που συνδέει τη Γαλλική Ριβιέρα, την ηπειρωτι-
κή Ιταλία και τη Σαρδηνία, προσφέροντας στους πελάτες 
ενιαία εμπειρία υψηλών προδιαγραφών και πρόσβαση 
στο ολοκληρωμένο ψηφιακό οικοσύστημα της εταιρείας.

Σήμερα η D-Marin διαχειρίζεται 27 μαρίνες σε εννέα χώ-
ρες, εξυπηρετώντας περισσότερους από 50.000 πελάτες 
ετησίως και προσφέροντας πάνω από 14.000 θέσεις ελ-
λιμενισμού, επιβεβαιώνοντας τη θέση της ως ένας από 
τους κορυφαίους φορείς διαχείρισης μαρινών διεθνώς.

ΕΟΤ: Νέα έρευνα σε 10 
ευρωπαϊκές αγορές ενισχύει 
τον στρατηγικό σχεδιασμό 
του ελληνικού τουρισμού

Η D-Marin επεκτείνει το 
χαρτοφυλάκιό της στην 
Ιταλία με την εξαγορά της 
Olbia Marina στη Σαρδηνία
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Special Report

Μια εξέλιξη με παγκόσμιες οικονομικές 
και γεωπολιτικές προεκτάσεις καταγρά-
φηκε τις τελευταίες ώρες, καθώς οι Ηνω-
μένες Πολιτείες και το Ιράν επιβεβαίωσαν 
την επίτευξη συμφωνίας για τον τερμα-
τισμό των εχθροπραξιών και την αποκα-
τάσταση της ελεύθερης ναυσιπλοΐας στα 
Στενά του Ορμούζ. 

Η συμφωνία, που ανακοινώθηκε έπειτα από έντονες δι-
πλωματικές διαβουλεύσεις, έφερε άμεση αποκλιμάκωση 
στις ενεργειακές αγορές, με τις τιμές του πετρελαίου να 
καταγράφουν σημαντική πτώση και τους διεθνείς εμπο-
ρικούς φορείς να αναπνέουν με ανακούφιση.

Η εξέλιξη θεωρείται ιδιαίτερα σημαντική, καθώς τα 
Στενά του Ορμούζ αποτελούν ένα από τα στρατηγικότερα 
θαλάσσια περάσματα στον κόσμο. 

Από τη συγκεκριμένη θαλάσσια οδό διέρχεται περίπου το 
ένα πέμπτο της παγκόσμιας διακίνησης πετρελαίου, κα-
θώς και σημαντικές ποσότητες υγροποιημένου φυσικού 
αερίου. Οποιαδήποτε διαταραχή στην περιοχή έχει άμε-
σες συνέπειες στις αγορές ενέργειας, στις μεταφορές, 

στη βιομηχανία και τελικά στις τιμές που πληρώνουν 
επιχειρήσεις και καταναλωτές σε ολόκληρο τον κόσμο.

Η συμφωνία που αλλάζει το κλίμα στις 
αγορές
Σύμφωνα με τις ανακοινώσεις, ο Αμερικανός πρόεδρος 
Ντόναλντ Τραμπ και το Ανώτατο Εθνικό Συμβούλιο 
Ασφαλείας του Ιράν επιβεβαίωσαν την υπογραφή Μνημο-
νίου Κατανόησης (MOU), το οποίο προβλέπει τον τερματι-
σμό των εχθροπραξιών και την άμεση άρση του ναυτικού 
αποκλεισμού που είχε δημιουργήσει σοβαρές ανησυχίες 
στις διεθνείς αγορές.

Η συμφωνία επαναφέρει την ελεύθερη ναυσιπλοΐα στον 
Περσικό Κόλπο και επιτρέπει την πλήρη επανεκκίνηση 
των εξαγωγών πετρελαίου από χώρες όπως η Σαουδική 
Αραβία, τα Ηνωμένα Αραβικά Εμιράτα, το Κουβέιτ, το 
Κατάρ και το ίδιο το Ιράν.

Για αρκετές εβδομάδες, η διεθνής αγορά βρισκόταν σε 
κατάσταση νευρικότητας, καθώς υπήρχε ο φόβος ότι 
μια παρατεταμένη κρίση θα μπορούσε να οδηγήσει σε 
σημαντικές ελλείψεις πετρελαίου και φυσικού αερίου, 
προκαλώντας νέο ενεργειακό σοκ αντίστοιχο με εκείνα 
που παρατηρήθηκαν τα προηγούμενα χρόνια.

Στενά του Ορμούζ: Η συμφωνία ΗΠΑ – 
Ιράν φέρνει πτώση στο πετρέλαιο και νέα 
δεδομένα για το παγκόσμιο εμπόριο
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Η ανακοίνωση της συμ-
φωνίας λειτούργησε 
ως καταλύτης, απομα-
κρύνοντας ένα από τα 
μεγαλύτερα γεωπολι-
τικά ρίσκα που αντι-
μετώπιζε η παγκόσμια 
οικονομία.

Κατάρρευση 
στις τιμές του 
πετρελαίου
Η αντίδραση των αγο-
ρών ήταν άμεση. 

Το Brent, που αποτε-
λεί το βασικό διεθνές 
σημείο αναφοράς για 
τις τιμές του αργού 
πετρελαίου, σημεί-
ωσε πτώση άνω του 
4%, υποχωρώντας 
κάτω από τα 84 δολά-
ρια το βαρέλι. 

Αντίστοιχη ήταν 
η εικόνα και στο 
αμερικανικό αργό WTI, το οποίο κινήθηκε επίσης έντονα 
πτωτικά.

Η πτώση αυτή δεν οφείλεται σε μεταβολή της ζήτησης, 
αλλά κυρίως στην απομάκρυνση του λεγόμενου «γεω-
πολιτικού premium». Πρόκειται για το επιπλέον κόστος 
που ενσωματώνουν οι αγορές όταν υπάρχει αυξημένος 
κίνδυνος διακοπής της προσφοράς.

Με απλά λόγια, οι επενδυτές εκτιμούν πλέον ότι το εν-
δεχόμενο μιας μεγάλης ενεργειακής κρίσης έχει απομα-
κρυνθεί σημαντικά και προσαρμόζουν ανάλογα τις τιμές.

Η εξέλιξη αυτή αναμένεται να επηρεάσει θετικά όχι μόνο 
τις αγορές ενέργειας αλλά και μια σειρά από κλάδους 
που εξαρτώνται άμεσα από το κόστος των καυσίμων.

Ανάσα για τις μεταφορές και τη ναυτιλία
Από τους πρώτους που ωφελούνται είναι ο κλάδος των 
μεταφορών.

Κατά τη διάρκεια της έντασης στην περιοχή, οι ναυτι-
λιακές εταιρείες είχαν δει τα ασφάλιστρα κινδύνου να 
αυξάνονται σημαντικά, ενώ πολλές επιχειρήσεις αναγκά-
ζονταν να επανεξετάσουν τις διαδρομές τους λόγω του 
φόβου κλιμάκωσης της κρίσης.

Η επαναφορά της ασφάλειας στα Στενά του Ορμούζ 
αναμένεται να οδηγήσει σταδιακά σε αποκλιμάκωση των 
ναύλων, των ασφαλίστρων και του συνολικού κόστους 
μεταφοράς.

Για τη διεθνή ναυτιλία, η οποία μεταφέρει περισσότερο 
από το 80% του παγκόσμιου εμπορίου, η εξέλιξη αυτή 
θεωρείται εξαιρετικά θετική.

Ιδιαίτερα σημαντική είναι η είδηση και για την ελληνική 
ναυτιλία, η οποία διατηρεί ισχυρή παρουσία στις μεταφο-
ρές ενεργειακών προϊόντων παγκοσμίως. Η επιστροφή 
σε συνθήκες κανονικότητας δημιουργεί ένα πιο σταθερό 
επιχειρηματικό περιβάλλον και περιορίζει τους κινδύ-
νους που είχαν αυξηθεί τους τελευταίους μήνες.

Θετικές επιπτώσεις για τους εξαγωγείς
Η αποκλιμάκωση του κόστους ενέργειας και μεταφορών 
αναμένεται να επηρεάσει θετικά και τις εξαγωγικές 
επιχειρήσεις.

Οι αυξήσεις στις τιμές των καυσίμων αποτελούν έναν 
από τους βασικότερους παράγοντες που επηρεάζουν το 
τελικό κόστος ενός προϊόντος. Όταν το πετρέλαιο ανε-
βαίνει, αυξάνονται τα μεταφορικά, οι πρώτες ύλες, η λει-
τουργία των εργοστασίων και οι εφοδιαστικές αλυσίδες.

Αντίθετα, όταν οι τιμές αποκλιμακώνονται, δημιουργού-
νται συνθήκες μεγαλύτερης ανταγωνιστικότητας για τις 
επιχειρήσεις.

Για τις ελληνικές εξαγωγικές εταιρείες, που δραστηριο-
ποιούνται σε αγορές της Ευρώπης, της Μέσης Ανατολής, 
της Ασίας και της Αμερικής, η εξέλιξη μπορεί να μετα-
φραστεί σε χαμηλότερο λειτουργικό κόστος και μεγαλύ-
τερη ευελιξία στη διαμόρφωση τιμών.
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Παράλληλα, η ομαλοποίηση της ναυσιπλοΐας ενι-
σχύει την αξιοπιστία των διεθνών εφοδιαστικών 
αλυσίδων, οι οποίες τα τελευταία χρόνια έχουν 
δοκιμαστεί από αλλεπάλληλες γεωπολιτικές και 
οικονομικές κρίσεις.

Τι σημαίνει για τον πληθωρισμό
Ένα ακόμη σημαντικό στοιχείο αφορά τον πλη-
θωρισμό. Οι κεντρικές τράπεζες σε Ευρώπη και 
Ηνωμένες Πολιτείες παρακολουθούν στενά τις 
εξελίξεις στην ενέργεια, καθώς το πετρέλαιο επη-
ρεάζει άμεσα το κόστος μεταφοράς, παραγωγής και 
κατανάλωσης.

Η αποκλιμάκωση των τιμών μπορεί να συμβάλει στη 
σταθεροποίηση του πληθωρισμού και να μειώσει τις πιέ-
σεις που αντιμετωπίζουν νοικοκυριά και επιχειρήσεις.

Αν η τάση συνεχιστεί, δεν αποκλείεται να δημιουργηθούν 
συνθήκες που θα επιτρέψουν πιο ευνοϊκές οικονομικές 
πολιτικές τους επόμενους μήνες.

Η επόμενη μέρα
Παρά το θετικό κλίμα, οι αναλυτές επισημαίνουν ότι η 
συμφωνία αποτελεί την αρχή και όχι το τέλος μιας σύν-
θετης διαδικασίας.

Η σταθερότητα στην περιοχή θα εξαρτηθεί από την 
εφαρμογή των συμφωνηθέντων, τις μελλοντικές 

διαπραγματεύσεις μεταξύ ΗΠΑ και Ιράν και τις ευρύτε-
ρες γεωπολιτικές ισορροπίες στη Μέση Ανατολή.

Ωστόσο, το μήνυμα που έστειλαν οι αγορές είναι σαφές: 
η επαναλειτουργία των Στενών του Ορμούζ απομακρύνει 
έναν από τους μεγαλύτερους κινδύνους για την παγκό-
σμια οικονομία και δημιουργεί προϋποθέσεις για χαμη-
λότερο ενεργειακό κόστος, ομαλότερες μεταφορές και 
καλύτερες συνθήκες για το διεθνές εμπόριο.

Για τις επιχειρήσεις, τους εξαγωγείς και τη ναυτιλία, η 
συμφωνία δεν αποτελεί απλώς μια διπλωματική εξέλι-
ξη. Αποτελεί έναν παράγοντα που μπορεί να επηρεάσει 
άμεσα την ανταγωνιστικότητα, τα κόστη και την ανά-
πτυξη τους επόμενους μήνες. Και σε μια περίοδο όπου η 
παγκόσμια οικονομία αναζητά σταθερότητα, αυτό ίσως 
είναι το σημαντικότερο νέο από όλα.
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