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Market

Η αγορά των ηλεκτρικών και ηλεκτρονικών 
ειδών βρίσκεται σε μια περίοδο έντονων 
αλλαγών. Η ψηφιακή μετάβαση, η μεταβολή 
των καταναλωτικών συνηθειών, η αυξανό-
μενη σημασία του ηλεκτρονικού εμπορίου 
και οι νέες απαιτήσεις για ολοκληρωμένη 
εξυπηρέτηση δημιουργούν ένα εντελώς 
διαφορετικό περιβάλλον για τις επιχει-
ρήσεις του κλάδου. Σε αυτό το πλαίσιο, η 
EXPERT HELLAS παρουσιάζει ένα ολοκλη-
ρωμένο στρατηγικό σχέδιο ανάπτυξης που 
δεν περιορίζεται μόνο στους οικονομικούς 
δείκτες, αλλά επεκτείνεται στον μετασχη-
ματισμό του δικτύου της, στην αναβάθμιση 
της εμπειρίας του πελάτη και στην ενίσχυ-
ση της εταιρικής της ταυτότητας.

Κατά τη διάρκεια της Γενικής Συνέλευσης των μετόχων 
και συνεργατών της, η διοίκηση της εταιρείας παρουσίασε 
τα οικονομικά αποτελέσματα του 2025, το νέο επιχει-
ρηματικό πλάνο, αλλά και το ανανεωμένο πρόσωπο της 
EXPERT HELLAS, σηματοδοτώντας την έναρξη μιας νέας 
αναπτυξιακής περιόδου.

Ανάπτυξη μέσα σε ένα απαιτητικό 
περιβάλλον
Παρά τις προκλήσεις που συνεχίζει να αντιμετωπίζει ο 
κλάδος του λιανεμπορίου ηλεκτρικών και ηλεκτρονικών 
ειδών, η εταιρεία κατέγραψε θετική πορεία. Ο κύκλος 
εργασιών για το 2025 ανήλθε στα 39,6 εκατ. ευρώ, έναντι 
36,6 εκατ. ευρώ το προηγούμενο έτος, σημειώνοντας 
αύξηση 8% και ενισχύοντας περαιτέρω τη θέση της στην 
ελληνική αγορά.

Η εξέλιξη αυτή αποκτά ακόμη μεγαλύτερη σημασία αν 
ληφθούν υπόψη οι έντονες πιέσεις που δέχεται ο κλάδος 
από τον διεθνή ανταγωνισμό, τις αλλαγές στις εφοδια-
στικές αλυσίδες και τη διαρκή ανάγκη για επενδύσεις σε 
νέες τεχνολογίες. Σύμφωνα με τη διοίκηση, η σταθερή 
οργανική ανάπτυξη, η προσεκτική οικονομική διαχείριση 
και η διατήρηση ισχυρών συνεργασιών αποτελούν τους 
βασικούς παράγοντες που επέτρεψαν στην εταιρεία να 
συνεχίσει την ανοδική της πορεία.

Σήμερα, η EXPERT HELLAS διαθέτει περίπου 40 καταστήμα-
τα σε ολόκληρη την Ελλάδα, λειτουργώντας μέσα από ένα 
μοντέλο συνεργασίας που συνδυάζει τις κεντρικές εμπορι-
κές συμφωνίες και τις κοινές υπηρεσίες με την επιχειρημα-
τική αυτονομία των συνεργαζόμενων καταστημάτων.

EXPERT HELLAS: Νέα εποχή ανάπτυξης 
με ισχυρές επιδόσεις, επενδύσεις και 
στρατηγικό μετασχηματισμό
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Νέα εταιρική ταυτότητα, νέα φιλοσοφία
Ένα από τα σημαντικότερα σημεία της Γενικής Συνέλευ-
σης ήταν η παρουσίαση της νέας εταιρικής ταυτότητας 
της EXPERT HELLAS. Το rebranding αποτελεί μέρος ενός 
ευρύτερου στρατηγικού σχεδιασμού που στοχεύει στην 
ανανέωση της εικόνας του brand και στην ενίσχυση της 
αναγνωρισιμότητάς του σε μια αγορά που μεταβάλλεται 
συνεχώς.

Παράλληλα παρουσιάστηκε και το νέο concept των φυσι-
κών καταστημάτων, το οποίο θα εφαρμοστεί σταδιακά σε 
ολόκληρο το δίκτυο. Οι νέοι χώροι σχεδιάζονται ώστε να 
προσφέρουν μια πιο σύγχρονη, διαδραστική και λειτουρ-
γική εμπειρία αγορών, αναδεικνύοντας καλύτερα τις 
κατηγορίες προϊόντων και διευκολύνοντας τον κατανα-
λωτή σε κάθε στάδιο της αγοράς του.

Η εταιρεία επενδύει παράλληλα σε ένα ολοκληρωμένο 
omnichannel μοντέλο, όπου φυσικό κατάστημα, ηλε-
κτρονικό εμπόριο και ψηφιακές υπηρεσίες λειτουργούν 
ως ένα ενιαίο οικοσύστημα. Στόχος είναι ο πελάτης να 
απολαμβάνει την ίδια ποιοτική εμπειρία, ανεξάρτητα από 
το κανάλι που επιλέγει.

Η τεχνολογία εξελίσσεται, οι άνθρωποι 
παραμένουν στο επίκεντρο
Παρά τη μεγάλη έμφαση στον ψηφιακό μετασχηματισμό, 
η διοίκηση της EXPERT HELLAS υπογράμμισε ότι ο σημα-
ντικότερος παράγοντας ανάπτυξης παραμένει το ανθρώ-
πινο δυναμικό. Η συνεχής εκπαίδευση, η ενίσχυση των 
δεξιοτήτων, η συνεργασία και η δημιουργία ενός σύγ-
χρονου εργασιακού περιβάλλοντος αποτελούν βασικούς 
πυλώνες της στρατηγικής της.

Την ίδια στιγμή, η εταιρεία διατηρεί σταθερή προσήλωση 
στις αρχές της υπεύθυνης επιχειρηματικότητας. 

Η βιώσιμη ανάπτυξη, η κοινωνική συνεισφορά, η διαφά-
νεια, η χρηστή εταιρική διακυβέρνηση, η συγκράτηση του 
δανεισμού και η ενίσχυση των ιδίων κεφαλαίων παραμέ-
νουν βασικά στοιχεία του επιχειρηματικού της μοντέλου, 
ενισχύοντας τη σχέση εμπιστοσύνης με καταναλωτές, 
συνεργάτες και προμηθευτές.

Το βλέμμα στο μέλλον
Το 2027 θα αποτελέσει μια χρονιά-ορόσημο για την 
EXPERT HELLAS, καθώς ο διεθνής οργανισμός συμπλη-
ρώνει 60 χρόνια παρουσίας, ενώ η ελληνική εταιρεία 
κλείνει 13 χρόνια δραστηριοποίησης στην εγχώρια αγορά. 

Η επέτειος αυτή βρίσκει την εταιρεία σε τροχιά ανάπτυ-
ξης, με σαφή στρατηγικό προσανατολισμό και ξεκάθαρο 
επενδυτικό πλάνο.

Με σταθερή οικονομική βάση, ανανεωμένη εταιρική 
εικόνα, εκσυγχρονισμό του δικτύου, επενδύσεις στην 
τεχνολογία και διαρκή έμφαση στον άνθρωπο, η EXPERT 
HELLAS φιλοδοξεί να διαμορφώσει το επόμενο κεφάλαιο 
της πορείας της. 

Στόχος της είναι να συνεχίσει να προσφέρει ολοκληρω-
μένες λύσεις τεχνολογίας, υψηλό επίπεδο εξυπηρέτησης 
και μια εμπειρία αγορών που ανταποκρίνεται στις απαι-
τήσεις του σύγχρονου καταναλωτή, επιβεβαιώνοντας ότι 
η ανάπτυξη δεν είναι μόνο ζήτημα αριθμών, αλλά κυρίως 
ζήτημα στρατηγικής, συνέπειας και διαρκούς προσαρμο-
γής στις ανάγκες της αγοράς.
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Η LOGISTICS EXPO 2026 ανανεώνει το ρα-
ντεβού της με τον κλάδο της εφοδιαστικής 
αλυσίδας, μετατρέποντας τη Θεσσαλονίκη 
στο επίκεντρο των logistics και των μεταφο-
ρών στα Βαλκάνια. 
Από τις 16 έως τις 18 Οκτωβρίου 2026, το Διεθνές Εκ-
θεσιακό Κέντρο Θεσσαλονίκης (Περίπτερα 13 και 15) θα 
φιλοξενήσει επιχειρήσεις, επαγγελματίες και στελέχη 
που αναζητούν τις τελευταίες εξελίξεις και καινοτόμες 
λύσεις για τον κλάδο.

Η διοργάνωση φιλοδοξεί να αποτελέσει σημείο αναφο-
ράς για την αγορά, ενισχύοντας τη δικτύωση, τις συνερ-
γασίες και την ανταλλαγή τεχνογνωσίας. Η επιλογή της 
Θεσσαλονίκης δεν είναι τυχαία, καθώς η στρατηγική 
γεωγραφική της θέση και η συνεχής ανάπτυξη του λιμα-
νιού της την καθιστούν σημαντικό κόμβο συνδυασμένων 
μεταφορών και διεθνούς εμπορίου.

Οι επισκέπτες θα έχουν την ευκαιρία να γνωρίσουν από 
κοντά τις νέες τάσεις στην αποθήκευση, τον αυτοματι-
σμό, τις ψηφιακές εφαρμογές, το transport packaging 
και το freight forwarding, καθώς και λύσεις που αξιοποι-
ούν την τεχνητή νοημοσύνη και τις σύγχρονες πρακτι-
κές βιώσιμης εφοδιαστικής αλυσίδας.

Η LOGISTICS EXPO 2026 φιλοδοξεί να αποτελέσει το 
κορυφαίο επιχειρηματικό γεγονός του κλάδου, αναδει-
κνύοντας τη Θεσσαλονίκη σε σημείο συνάντησης της 
καινοτομίας, της εξωστρέφειας και των νέων επενδυτι-
κών ευκαιριών.

Αναλυτικά οι εταιρίες που συμμετέχουν στην έκθεση: 
https://logisticsexpo.gr/lista-ektheton/

Η Enterprise Greece συμμετείχε στη διεθνή 
έκθεση και το συνέδριο «The Smarter E 
Europe 2026», που πραγματοποιήθηκε από 
τις 23 έως τις 25 Ιουνίου στο Μόναχο, επιβε-
βαιώνοντας τη στρατηγική της δέσμευση για 
την προβολή της Ελλάδας ως ελκυστικού 
επενδυτικού προορισμού στον τομέα των 
ανανεώσιμων πηγών ενέργειας και της απο-
θήκευσης ενέργειας.
Η κορυφαία ευρωπαϊκή διοργάνωση συγκέντρωσε 2.650 
εκθέτες από 52 χώρες και σχεδόν 105.000 επισκέπτες 
από 163 χώρες, αναδεικνύοντας τις τελευταίες εξελίξεις 
στην ηλιακή ενέργεια, την αποθήκευση, την ηλεκτροκί-
νηση και τα έξυπνα ενεργειακά συστήματα. Βασικό συ-
μπέρασμα του συνεδρίου ήταν ότι οι ΑΠΕ και οι τεχνο-
λογίες αποθήκευσης αποτελούν κρίσιμους πυλώνες για 
την ενεργειακή ασφάλεια και την πράσινη μετάβαση.

Την Enterprise Greece εκπροσώπησε ο Διευθυντής 
Προσέλκυσης Επενδύσεων, Νίκος Στάμου, πραγματοποι-
ώντας 18 επιχειρηματικές συναντήσεις με ευρωπαϊκές 
εταιρείες που εξετάζουν επενδύσεις στην ελληνική 
αγορά, ενώ συμμετείχε και στο «Hydrogen Dialogue» του 
Hydrogen Centre Bavaria.

Στην έκθεση συμμετείχαν επίσης 12 ελληνικές επιχει-
ρήσεις με εξαγωγικό προσανατολισμό, παρουσιάζοντας 
καινοτόμες λύσεις στον τομέα των φωτοβολταϊκών, του 
ηλεκτρολογικού εξοπλισμού, των ενεργειακών λογι-
σμικών και των εξειδικευμένων μελετών. Η Enterprise 
Greece συνεχίζει να ενισχύει την εξωστρέφεια του 
κλάδου, προωθώντας νέες επενδύσεις που επιταχύνουν 
την πράσινη μετάβαση της χώρας.

Η LOGISTICS EXPO 2026 
φέρνει το μέλλον της 
εφοδιαστικής αλυσίδας 
στη Θεσσαλονίκη

Η Enterprise Greece στη 
διεθνή έκθεση «The Smarter
E Europe 2026» – 
Στο επίκεντρο οι επενδύσεις 
στην αποθήκευση ενέργειας

https://logisticsexpo.gr/lista-ektheton/
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Special Report

Το εμπόριο αγαθών μεταξύ Ευρωπαϊκής 
Ένωσης και Ηνωμένων Πολιτειών έφτασε 
σε ιστορικό υψηλό, αγγίζοντας τα 875 δισ. 
ευρώ. Πίσω όμως από το εντυπωσιακό 
ρεκόρ, η μελέτη του Γερμανικού Οικονο-
μικού Ινστιτούτου δείχνει ότι οι δασμοί 
έχουν ήδη αλλάξει τη σύνθεση των ροών 
και έχουν πιέσει κρίσιμους βιομηχανικούς 
κλάδους.

Ένα ρεκόρ μέσα στην αβεβαιότητα
Σε μια περίοδο έντονων εμπορικών τριβών, η διατλα-
ντική οικονομική σχέση αποδεικνύεται πιο ανθεκτική 
απ’ όσο θα περίμεναν πολλοί. Σύμφωνα με τη μελέ-
τη “Transatlantic trade at a crossroads” του German 
Economic Institute (IW), που δημοσιεύθηκε στις 3 Ιουλίου 
2026, το εμπόριο αγαθών ΕΕ–ΗΠΑ έφτασε το 2025 στο 
ιστορικό υψηλό των 875 δισ. ευρώ. Οι εξαγωγές της ΕΕ 
προς τις ΗΠΑ ανήλθαν σε 580 δισ. ευρώ, αυξημένες κατά 
7,7%, ενώ οι εισαγωγές από τις ΗΠΑ έφτασαν τα 295 δισ. 
ευρώ, με άνοδο 2,2%.

Το εμπορικό πλεόνασμα της ΕΕ μεγαλώνει
Η αύξηση των εξαγωγών οδήγησε το εμπορικό πλεόνα-
σμα της ΕΕ έναντι των ΗΠΑ κοντά στα 285 δισ. ευρώ, 

επίσης σε νέο υψηλό. Σε πρώτη ανάγνωση, τα στοιχεία 
θα μπορούσαν να θεωρηθούν απόδειξη ότι οι δασμοί και 
η πολιτική ένταση δεν κατάφεραν να πλήξουν τη σχέση 
των δύο μεγαλύτερων δυτικών αγορών. Η ίδια η μελέτη, 
ωστόσο, προειδοποιεί ότι αυτή η εικόνα είναι παραπλα-
νητική, καθώς μέρος της ανόδου αποδίδεται σε στρε-
βλώσεις και μετακινήσεις εμπορικών ροών λόγω των 
αμερικανικών δασμολογικών μέτρων.

Οι αποστολές πριν από τους δασμούς 
άλλαξαν την εικόνα
Ένας από τους βασικούς λόγους του ρεκόρ ήταν η 
προσπάθεια επιχειρήσεων να προλάβουν πιθανές νέες 
επιβαρύνσεις. Η μελέτη αναφέρει ότι οι εμπορικές 
ροές επηρεάστηκαν από το κλίμα αβεβαιότητας, καθώς 
εταιρείες επιτάχυναν αποστολές ή αναπροσάρμοσαν 
την εφοδιαστική τους στρατηγική πριν από την πλήρη 
εφαρμογή νέων δασμών. Το αποτέλεσμα ήταν να εμ-
φανιστεί αύξηση στο συνολικό εμπόριο, χωρίς αυτό να 
σημαίνει ότι όλοι οι κλάδοι κινήθηκαν ανοδικά ή ότι η 
ανταγωνιστικότητα της ευρωπαϊκής βιομηχανίας έμεινε 
ανεπηρέαστη.

Το αυτοκίνητο δέχεται το ισχυρότερο πλήγμα
Η πιο καθαρή ένδειξη πίεσης καταγράφεται στην αυτοκι-
νητοβιομηχανία. Σύμφωνα με το Reuters, που παρουσία-
σε τη μελέτη, οι εξαγωγές αυτοκινήτων και εξαρτημάτων 

ΕΕ–ΗΠΑ: Ρεκόρ στο διμερές εμπόριο 
παρά τις δασμολογικές εντάσεις



6

από την ΕΕ προς τις ΗΠΑ μειώθηκαν κατά 20,4%, ενώ η 
Γερμανία, που αντιπροσωπεύει σχεδόν τα δύο τρίτα των 
ευρωπαϊκών εξαγωγών αυτοκινήτων προς την αμερικα-
νική αγορά, είδε πτώση 18,9%. Αυτό δείχνει ότι το ρεκόρ 
στο σύνολο του εμπορίου δεν μοιράστηκε ισότιμα στους 
κλάδους. Αντίθετα, κρύβει σοβαρές απώλειες σε βιομη-
χανίες υψηλής προστιθέμενης αξίας.

Η Ιρλανδία αλλάζει τους αριθμούς
Ιδιαίτερο ενδιαφέρον έχει ο ρόλος της Ιρλανδίας. Η μελέ-
τη καταγράφει μεγάλη αύξηση των ιρλανδικών εξαγω-
γών προς τις ΗΠΑ, κυρίως χάρη στα φαρμακευτικά και 
χημικά προϊόντα, πολλά από τα οποία εξαιρέθηκαν από 
τις δασμολογικές επιβαρύνσεις. Το Reuters αναφέρει ότι 
οι ιρλανδικές εξαγωγές αυξήθηκαν κατά 52,7%, λειτουρ-
γώντας ως σημαντικός παράγοντας που ενίσχυσε τη 
συνολική εικόνα των ευρωπαϊκών εξαγωγών. Με άλλα 
λόγια, η αύξηση του εμπορίου δεν σημαίνει απαραίτητα 
ευρεία βιομηχανική άνθηση· σε μεγάλο βαθμό αντανακλά 
και ειδικές εξαιρέσεις ή κλαδικές μετατοπίσεις.

Ρεκόρ και στις υπηρεσίες, αλλά με έλλειμμα 
για την ΕΕ
Η διατλαντική σχέση δεν περιορίζεται στα αγαθά. Το 
εμπόριο υπηρεσιών μεταξύ ΕΕ και ΗΠΑ ξεπέρασε επίσης 
τα 865 δισ. ευρώ, καταγράφοντας νέο ρεκόρ. Ωστόσο, 
εδώ η εικόνα είναι αντίστροφη: η ΕΕ εμφανίζει έλλειμ-
μα περίπου 178 δισ. ευρώ. Ιδιαίτερα μεγάλο μέρος των 
ευρωπαϊκών εισαγωγών υπηρεσιών από τις ΗΠΑ αφορά 

πληρωμές για δικαιώματα πνευματικής ιδιοκτησίας, 
software, άδειες χρήσης και τεχνολογικά assets.

Το Turnberry ως προσωρινή ανάσα
Η μελέτη του IW αναφέρεται και στη συμφωνία 
“Turnberry”, η οποία, παρά τις ανισορροπίες της, αξιο-
λογείται ως ένα λειτουργικό πλαίσιο για τη μείωση της 
αβεβαιότητας. Η συμφωνία προβλέπει ευρωπαϊκές παρα-
χωρήσεις και μηχανισμούς ασφαλείας, ενώ η πλευρά της 
ΕΕ τέθηκε σε ισχύ την 1η Ιουλίου 2026. Το IW επισημαίνει 
ότι, αν και η συμφωνία φαίνεται να ευνοεί περισσότερο 
τις ΗΠΑ, μπορεί να λειτουργήσει ως ανάχωμα απέναντι 
σε νέες μονομερείς δασμολογικές κινήσεις.

Διαβάστε όλη ττην έρευνα εδώ

https://www.iwkoeln.de/en/studies/galina-kolev-schaefer-samina-sultan-transatlantic-trade-at-a-crossroads.html?utm_source=chatgpt.com


7

NEWSPress Room

Η Ευβοϊκή Ζύμη συμμετείχε στη διεθνή έκ-
θεση FOOD & HOTEL SEOUL 2026, μία από 
τις σημαντικότερες διοργανώσεις για τους 
κλάδους των τροφίμων, των ποτών και της 
φιλοξενίας στην Ασία, η οποία πραγματο-
ποιήθηκε από τις 9 έως τις 12 Ιουνίου στη 
Σεούλ της Νότιας Κορέας.
Η έκθεση αποτέλεσε σημείο συνάντησης για επαγγελμα-
τίες του λιανεμπορίου, της εστίασης και της βιομηχανίας 
τροφίμων από όλο τον κόσμο, προσφέροντας σημαντικές 
ευκαιρίες δικτύωσης και ανάπτυξης νέων συνεργασι-
ών. Στο πλαίσιο της συμμετοχής της, η Ευβοϊκή Ζύμη 
παρουσίασε το εξαγωγικό χαρτοφυλάκιό της, το οποίο 
διατίθεται στις διεθνείς αγορές με το εμπορικό σήμα 
«Zimi Psachnon», αναδεικνύοντας την ποιότητα και την 
ευελιξία των ελληνικών προϊόντων ζύμης.

Κατά τη διάρκεια της διοργάνωσης πραγματοποιήθηκαν 
συναντήσεις με υφιστάμενους και νέους συνεργάτες 
από την Κορέα και άλλες ασιατικές αγορές, επιβεβαι-
ώνοντας το αυξανόμενο ενδιαφέρον για προϊόντα που 
συνδυάζουν υψηλή ποιότητα, καινοτομία και δυνατότητα 
προσαρμογής στις σύγχρονες καταναλωτικές ανάγκες.

Η συμμετοχή στη FOOD & HOTEL SEOUL 2026 εντάσσε-
ται στη στρατηγική εξωστρέφειας της Ευβοϊκής Ζύμης 
και ενισχύει την παρουσία του brand «Zimi Psachnon» 
στην Ασία. Ως μέλος της πρωτοβουλίας ΕΛΛΑ-ΔΙΚΑ 
ΜΑΣ, η εταιρεία συνεχίζει να επενδύει στη διεθνή ανά-
πτυξη και στην προβολή της ελληνικής παραγωγής στις 
αγορές του εξωτερικού.

Η Ζυθοποιία Μακεδονίας Θράκης (ΖΜΘ) 
ανακοίνωσε την επιτυχή ολοκλήρωση της 
φετινής συγκομιδής σιδερίτη (τσάι του βου-
νού), της βασικής πρώτης ύλης για το brand 
TUVUNU, επιβεβαιώνοντας τη σταθερή 
στρατηγική της για την ενίσχυση της συμ-
βολαιακής γεωργίας και την αξιοποίηση της 
ελληνικής πρωτογενούς παραγωγής.
Η συγκομιδή πραγ-
ματοποιήθηκε σε 
ορεινές περιοχές της 
Θράκης και της Βό-
ρειας Ελλάδας από το 
δίκτυο συνεργαζόμε-
νων παραγωγών της 
εταιρείας, ακολουθώ-
ντας αυστηρές προδι-
αγραφές ποιότητας, 
πλήρους ιχνηλασιμό-
τητας και βιώσιμων 
καλλιεργητικών 
πρακτικών. Μέσα 
από το μοντέλο της συμβολαιακής καλλιέργειας, η ΖΜΘ 
διασφαλίζει τη σταθερότητα της εφοδιαστικής αλυσίδας, 
την υψηλή ποιότητα της πρώτης ύλης και τη δημιουργία 
προστιθέμενης αξίας για τον αγροτικό τομέα.

Καθ’ όλη τη διάρκεια της καλλιεργητικής περιόδου, η 
εταιρεία παρείχε τεχνική υποστήριξη και εξειδικευμένη 
καθοδήγηση στους παραγωγούς, συμβάλλοντας στην 
εφαρμογή σύγχρονων και περιβαλλοντικά υπεύθυνων 
πρακτικών και ενισχύοντας την ανταγωνιστικότητα της 
τοπικής αγροτικής παραγωγής.

Με αφορμή την ολοκλήρωση της συγκομιδής, η Ζυθο-
ποιία Μακεδονίας Θράκης ευχαρίστησε τους συνερ-
γαζόμενους παραγωγούς για την εμπιστοσύνη και τη 
διαχρονική συμβολή τους στο πρόγραμμα συμβολαιακής 
καλλιέργειας, υπογραμμίζοντας ότι η στενή συνεργασία 
με τον πρωτογενή τομέα αποτελεί βασικό πυλώνα για 
την ανάπτυξη του brand TUVUNU και τη διαρκή ενίσχυ-
ση της τοπικής οικονομίας.

Η Ευβοϊκή Ζύμη ενίσχυσε 
τη διεθνή της παρουσία 
στη FOOD & HOTEL 
SEOUL 2026

Η Ζυθοποιία Μακεδονίας 
Θράκης ολοκλήρωσε 
τη συγκομιδή σιδερίτη, 
ενισχύοντας τη 
συμβολαιακή καλλιέργεια
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Export News

Η Ινδία ανεβάζει τον πήχη των εξαγωγών, 
στοχεύοντας σε συνολικές πωλήσεις αγα-
θών και υπηρεσιών ύψους 1 τρισ. δολα-
ρίων για το οικονομικό έτος 2026-27. Την 
ίδια στιγμή, η παρουσίαση των πρώτων 
εμπορευματοκιβωτίων “Made in India” 
για τη Maersk δείχνει ότι το Νέο Δελχί δεν 
θέλει μόνο να εξάγει περισσότερο, αλλά 
και να ελέγχει μεγαλύτερο μέρος της εφο-
διαστικής αλυσίδας.

Ένας ιστορικός εξαγωγικός στόχος
Στη συνεδρίαση του Board of Trade στο Νέο Δελχί, στις 
3 Ιουλίου 2026, ο υπουργός Εμπορίου και Βιομηχανίας 
Piyush Goyal έθεσε ως στόχο την επίτευξη εξαγωγών 
ύψους 1 τρισ. δολαρίων για το τρέχον οικονομικό έτος. 

Ο σχεδιασμός προβλέπει περίπου 530 δισ. δολάρια από 
εξαγωγές αγαθών και 470 δισ. δολάρια από υπηρεσίες, με 
τα εμπορεύματα να πρέπει να αυξηθούν κατά 16-17% σε 
ετήσια βάση.

Η Ινδία θέλει να γίνει εμπορική υπερδύναμη
Ο στόχος δεν είναι απλώς αριθμητικός. Αντανακλά τη φι-
λοδοξία της Ινδίας να εδραιωθεί ως μία από τις μεγάλες 
εξαγωγικές δυνάμεις της επόμενης δεκαετίας. Η χώρα 
ποντάρει σε κλάδους όπως τα ηλεκτρονικά, τα φάρμακα, 
τα χημικά, τα engineering goods και οι ψηφιακές υπη-
ρεσίες, αξιοποιώντας παράλληλα εμπορικές συμφωνίες, 
παραγωγικά κίνητρα και επενδύσεις στη μεταποίηση.

Τα containers ως σύμβολο αλλαγής
Την ίδια ημέρα, η Ινδία παρουσίασε και το πρώτο εγχώ-
ρια κατασκευασμένο EXIM shipping container για τη 
Maersk, στο Maersk-CONCOR Inland Container Depot 
στο Dadri του Uttar Pradesh. Η κίνηση έχει ισχυρό συμ-
βολισμό: μια χώρα που θέλει να αυξήσει τις εξαγωγές της 
δεν μπορεί να εξαρτάται πλήρως από τρίτους ακόμη και 
για τα βασικά εργαλεία της μεταφοράς.

Η Maersk δίνει ψήφο εμπιστοσύνης
Η παρουσίαση δεν έμεινε σε επίπεδο επίδειξης. Η Maersk 
προχώρησε σε παραγγελία 1.000 επιπλέον ινδικών εμπο-
ρευματοκιβωτίων από τον όμιλο DCM Shriram, σηματο-

Ινδία: Στόχος 1 τρισ. δολαρίων στις 
εξαγωγές και στροφή στην εφοδιαστική 
αυτονομία
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δοτώντας την έναρξη μιας εμπορικής συνεργασίας με 
δυνατότητα κλιμάκωσης. Για την Ινδία, η εξέλιξη αυτή 
αποτελεί σημαντική ψήφο εμπιστοσύνης από έναν από 
τους μεγαλύτερους ναυτιλιακούς ομίλους στον κόσμο.

Γιατί έχει σημασία η παραγωγή containers
Η πανδημία και οι διαταραχές στις θαλάσσιες μεταφορές 
έδειξαν πόσο ευάλωτο μπορεί να γίνει το παγκόσμιο 
εμπόριο όταν υπάρχει έλλειψη containers ή εξάρτη-
ση από λίγες παραγωγικές βάσεις. Η Ινδία επιχειρεί 
τώρα να μειώσει αυτή την εξάρτηση, ενισχύοντας την 
εγχώρια παραγωγή κρίσιμων υποδο-

μών logistics. Το Container Manufacturing Promotion 
Scheme, που ανακοινώθηκε στον προϋπολογισμό του 
2026, στοχεύει σε δεκαπλασιασμό της εγχώριας παρα-
γωγικής ικανότητας.

Το μεγάλο στοίχημα πίσω από τους 
αριθμούς
Η επίτευξη εξαγωγών 1 τρισ. δολαρίων δεν θα είναι 
εύκολη. Η Ινδία πρέπει να κινηθεί μέσα σε ένα περιβάλ-
λον γεωπολιτικών εντάσεων, πιέσεων στις εφοδιαστικές 
αλυσίδες, ανταγωνισμού από την Κίνα και μεταβολών 

στη διεθνή ζήτηση. Ωστόσο, η στρα-
τηγική είναι ξεκάθαρη: περισσότερη 
παραγωγή, περισσότερες υπηρεσίες 
υψηλής αξίας, καλύτερη αξιοποίηση 
εμπορικών συμφωνιών και μεγαλύ-
τερος έλεγχος στα logistics.

Ένα μήνυμα προς το 
παγκόσμιο εμπόριο
Η Ινδία δεν θέλει πλέον να είναι 
απλώς μια μεγάλη αγορά ή ένας 
κόμβος υπηρεσιών. Θέλει να 
γίνει ολοκληρωμένη εξαγωγική 
πλατφόρμα, από το προϊόν μέχρι 
το εμπορευματοκιβώτιο που το 
μεταφέρει. Αν ο στόχος του 1 τρισ. 
δολαρίων επιτευχθεί, θα πρόκειται 
για ένα ιστορικό άλμα. Αν όχι, η 
κατεύθυνση παραμένει εξίσου ση-
μαντική: η Ινδία χτίζει συστηματι-
κά τη θέση της στον νέο παγκόσμιο 
εμπορικό χάρτη.
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NEWSPress Room

Η Cyclon, μέλος του Ομίλου Motor Oil, και 
η Ιαπωνική, μία από τις πλέον καταξιωμέ-
νες εταιρείες του ελληνικού Automotive 
Aftermarket και μέλος του διεθνούς δικτύου 
TEMOT International, ενώνουν τις δυνάμεις 
τους, εγκαινιάζοντας μια στρατηγική συνερ-
γασία που ενισχύει την πρόσβαση των επαγ-
γελματιών σε προηγμένα λιπαντικά υψηλών 
προδιαγραφών.
Στο πλαίσιο της συνεργασίας, τα λιπαντικά Cyclon θα δι-
ατίθενται πλέον μέσω του πανελλαδικού δικτύου των 28 
σημείων εξυπηρέτησης της Ιαπωνική, εξασφαλίζοντας 
άμεση διαθεσιμότητα, τεχνική υποστήριξη και υψηλού 
επιπέδου εξυπηρέτηση σε συνεργεία και επαγγελματίες 
μηχανικούς σε όλη την Ελλάδα.

Η νέα συνεργασία συνδυάζει την τεχνογνωσία και την 
ποιότητα των λιπαντικών Cyclon με την ισχυρή παρου-
σία και την αξιοπιστία της Ιαπωνική, δημιουργώντας 
μια ολοκληρωμένη πρόταση που ανταποκρίνεται στις 
αυξανόμενες απαιτήσεις των σύγχρονων κινητήρων και 
της αγοράς ανταλλακτικών.

Με κοινό στόχο τη συνεχή εξέλιξη και την ουσιαστική 
υποστήριξη του επαγγελματία, οι δύο εταιρείες επενδύ-
ουν στην καινοτομία και στην αναβάθμιση των υπηρε-
σιών του κλάδου. Η συνεργασία σηματοδοτεί μια νέα 
εποχή για το ελληνικό Automotive Aftermarket, ενισχύο-
ντας την ανταγωνιστικότητα της αγοράς και δημιουργώ-
ντας νέες προοπτικές ανάπτυξης για το δίκτυο συνεργα-
τών και πελατών τους.

Η Nespresso Hellas ανακοίνωσε τα οικονο-
μικά αποτελέσματα για το 2025, καταγρά-
φοντας για έκτη διαδοχική χρονιά διψήφιο 
ρυθμό ανάπτυξης. 
Με αύξηση του κύκλου εργασιών κατά 17% σε σχέση με 
το 2024, η εταιρεία επιβεβαιώνει τη σταθερά ανοδική της 
πορεία στην ελληνική αγορά, επενδύοντας διαρκώς στην 
καινοτομία, την εμπειρία του καταναλωτή και τη βιώσι-
μη ανάπτυξη.

Ο κύκλος εργασιών διαμορφώθηκε στα 61 εκατ. ευρώ, 
σημειώνοντας συνολική αύξηση 133% σε σύγκριση με το 
2019. Παράλληλα, το ανθρώπινο δυναμικό της εταιρείας 
ενισχύθηκε κατά 12%, φτάνοντας τους 199 εργαζόμε-
νους, ενώ το δίκτυο λιανικής αριθμεί πλέον 13 Nespresso 
Boutiques, μετά και το άνοιγμα του νέου καταστήματος 
στο River West. Το 2026 προγραμματίζεται η λειτουργία 
του 14ου καταστήματος στο Ηράκλειο Κρήτης.

Ταυτόχρονα, η Nespresso Hellas ενισχύει τον ρόλο της 
ως περιφερειακό hub για τη Νοτιοανατολική Ευρώπη, 
διαχειριζόμενη τις αγορές της Κύπρου, της Σερβίας, της 
Κροατίας, της Σλοβενίας και της Βουλγαρίας.

Ο Διευθύνων Σύμβουλος της Nespresso Hellas, Αντώνης 
Αυγερόπουλος, τόνισε ότι τα αποτελέσματα αποτελούν 
καρπό της εμπιστοσύνης των καταναλωτών, της στρατη-
γικής της εταιρείας και της αφοσίωσης των ανθρώπων 
της. Παράλληλα, υπογράμμισε ότι η εταιρεία συνεχίζει 
να επεκτείνει το δίκτυό της και να βελτιώνει τις υπη-
ρεσίες της, επισημαίνοντας ως σημαντικό ορόσημο τη 
διεθνή κυκλοφορία της νέας κάψουλας Athens Freddo, 
η οποία μεταφέρει τον ελληνικό τρόπο απόλαυσης του 
κρύου καφέ στις Nespresso Boutiques σε όλο τον κόσμο.

Η Cyclon και η Ιαπωνική 
εγκαινιάζουν στρατηγική 
συνεργασία για το Automotive 
Aftermarket στην Ελλάδα

Nespresso Hellas:
 Έκτη συνεχόμενη χρονιά 
διψήφιας ανάπτυξης με 
αύξηση 17% το 2025
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Market

Η προθεσμία της 31ης Ιουλίου 2026 πλη-
σιάζει και η απειλή επιβολής δασμών έως 
100% στα εισαγόμενα φάρμακα από τις 
ΗΠΑ δημιουργεί νέα δεδομένα για τη διε-
θνή φαρμακοβιομηχανία. Για την Ελλάδα, 
όπου το φάρμακο αποτελεί έναν από τους 
σημαντικότερους εξαγωγικούς κλάδους, 
οι εξελίξεις επηρεάζουν άμεσα τον στρα-
τηγικό σχεδιασμό των επιχειρήσεων και 
ανοίγουν έναν νέο κύκλο προκλήσεων για 
την πρόσβαση στην αμερικανική αγορά.

Το τελεσίγραφο των ΗΠΑ
Η αντίστροφη μέτρηση έχει ξεκινήσει. Η κυβέρνηση 
Trump έχει θέσει ως ορόσημο την 31η Ιουλίου 2026 
για την υποβολή σχεδίων μεταφοράς παραγωγής 
(onshoring) στις Ηνωμένες Πολιτείες από τις φαρ-
μακευτικές εταιρείες που εξάγουν στην αμερικανική 

αγορά. Όσες επιχειρήσεις δεν παρουσιάσουν αξιόπιστο 
και εγκεκριμένο πλάνο κινδυνεύουν να βρεθούν αντιμέ-
τωπες με δασμούς που μπορεί να φτάσουν ακόμη και το 
100% στα εισαγόμενα φαρμακευτικά προϊόντα. Η εξέλιξη 
έχει κινητοποιήσει ολόκληρη τη διεθνή φαρμακοβιομη-
χανία, καθώς οι ΗΠΑ αποτελούν τη μεγαλύτερη αγορά 
φαρμάκου παγκοσμίως.

Γιατί το θέμα αφορά και την Ελλάδα
Η ελληνική φαρμακοβιομηχανία έχει εξελιχθεί τα 
τελευταία χρόνια σε έναν από τους πιο δυναμικούς εξα-
γωγικούς κλάδους της χώρας, με παρουσία σε περισσό-
τερες από 100 αγορές και σημαντικές επενδύσεις στην 
παραγωγή, την καινοτομία και την έρευνα. 

Παρότι η έκθεση κάθε εταιρείας στις ΗΠΑ διαφέρει, η 
αλλαγή των εμπορικών κανόνων δημιουργεί εύλογη ανη-
συχία, καθώς επηρεάζει όχι μόνο τις άμεσες εξαγωγές 
αλλά και τις συνεργασίες με διεθνείς φαρμακευτικούς 
ομίλους και τις μελλοντικές επενδυτικές αποφάσεις.

ΗΠΑ: Αντίστροφη μέτρηση για τους 
δασμούς στα φάρμακα – Γιατί ανησυχούν 
οι  Έλληνες εξαγωγείς
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Το φάρμακο στους πρωταγωνιστές των 
ελληνικών εξαγωγών
Το φάρμακο αποτελεί έναν από τους σημαντικότερους 
πυλώνες της ελληνικής μεταποίησης και της εξωστρέ-
φειας. Οι εξαγωγές φαρμακευτικών προϊόντων ανήλθαν 
το 2024 σε περίπου 2,94 δισ. δολάρια, ενώ ο κλάδος συ-
νεχίζει να καταγράφει ισχυρή δυναμική, δημιουργώντας 
χιλιάδες θέσεις εργασίας και σημαντική προστιθέμενη 
αξία για την ελληνική οικονομία. Η ενδεχόμενη επιβολή 
δασμών στις ΗΠΑ θα μπορούσε να μεταβάλει τους όρους 
ανταγωνισμού για πολλές ευρωπαϊκές επιχειρήσεις.

Το δύσκολο στοίχημα του onshoring
Η μεταφορά παραγωγής στις ΗΠΑ δεν αποτελεί μια 
απλή επιχειρηματική απόφαση. Προϋποθέτει νέες 
επενδύσεις εκατοντάδων εκατομμυρίων ευρώ, αδειο-
δοτήσεις, πιστοποιήσεις, εξειδικευμένο προσωπικό και 
αναδιοργάνωση της εφοδιαστικής αλυσίδας. Για πολλές 
εταιρείες, η δημιουργία παραγωγικής βάσης στις Ηνω-
μένες Πολιτείες είναι μια πολυετής διαδικασία, γεγο-
νός που εξηγεί γιατί οι εξελίξεις παρακολουθούνται με 
ιδιαίτερη προσοχή από ολόκληρο τον κλάδο.

Οι επόμενες κινήσεις της ελληνικής 
φαρμακοβιομηχανίας
Οι ελληνικές επιχειρήσεις καλούνται πλέον να αξιο-
λογήσουν τον βαθμό έκθεσής τους στην αμερικανική 
αγορά, να επανεξετάσουν τις συνεργασίες τους και να 
προσαρμόσουν τον εξαγωγικό τους σχεδιασμό. Παράλ-
ληλα, οι ευρωπαϊκοί θεσμοί παρακολουθούν στενά τις 
εξελίξεις, καθώς οι αμερικανικές αποφάσεις ενδέχεται 
να επηρεάσουν συνολικά την ανταγωνιστικότητα της 
ευρωπαϊκής φαρμακοβιομηχανίας.

Περισσότερο από μια εμπορική διαμάχη
Η υπόθεση των δασμών δεν αφορά μόνο το εμπόριο 
φαρμάκων. Αντανακλά μια ευρύτερη μετατόπιση της πα-
γκόσμιας οικονομίας προς την ενίσχυση της εγχώριας 
παραγωγής και την αναδιάταξη των εφοδιαστικών αλυ-
σίδων. Για την ελληνική φαρμακοβιομηχανία, το επόμε-
νο διάστημα θα είναι καθοριστικό, καθώς οι αποφάσεις 
που θα ληφθούν δεν θα επηρεάσουν μόνο την πρόσβαση 
στην αμερικανική αγορά, αλλά και τη μελλοντική θέση 
της Ελλάδας σε έναν από τους πιο στρατηγικούς κλά-
δους της παγκόσμιας οικονομίας.

Ήξερες ότι...
•	Οι ΗΠΑ είναι η μεγαλύτερη φαρμακευτική αγορά στον 

κόσμο, με τεράστια διαφορά από τη δεύτερη.
•	Το φάρμακο είναι από τα λίγα προϊόντα όπου η τιμή δεν 

εξαρτάται μόνο από την παραγωγή, αλλά και από πατέ-
ντες, εγκρίσεις, ασφάλειες και reimbursement.

•	Ένα φάρμακο μπορεί να παράγεται σε μία χώρα, να 
συσκευάζεται σε άλλη και να κυκλοφορεί με άδεια 
εταιρείας τρίτης χώρας.

•	Τα γενόσημα έχουν συνήθως πολύ μικρότερα περιθώ-
ρια κέρδους, άρα ένας δασμός μπορεί να τα επηρεάσει 
δυσανάλογα.

•	Οι ελλείψεις φαρμάκων συχνά δεν ξεκινούν από τη 
ζήτηση, αλλά από «στενά σημεία» στην παραγωγή 
πρώτων υλών.

•	Η Ευρώπη προσπαθεί τα τελευταία χρόνια να μειώσει 
την εξάρτησή της από τρίτες χώρες σε δραστικές ουσί-
ες και κρίσιμα φάρμακα.

•	Η φαρμακοβιομηχανία είναι από τους λίγους ελλη-
νικούς κλάδους που συνδυάζουν εξαγωγές, έρευνα, 
βιομηχανική παραγωγή και υψηλή εξειδίκευση.
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Οι αγορές δομημέ-
νης χρηματοδότη-
σης επιστρέφουν σε 
τροχιά έντονης δρα-
στηριότητας, με την 
Ευρωπαϊκή  Ένωση 
και το Ηνωμένο 
Βασίλειο να υιοθε-
τούν πλέον διαφο-
ρετικές στρατηγικές 
για τη στήριξη των 
μικρομεσαίων επι-
χειρήσεων. Σύμφω-
να με ανάλυση της 
Bank of America, οι 
πρόσφατες πρωτο-
βουλίες σε Γαλλία 
και Βρετανία αποτυ-
πώνουν δύο διακριτές προσεγγίσεις στη 
διοχέτευση κεφαλαίων προς την πραγμα-
τική οικονομία.

Στην Ευρώπη, το ενδιαφέρον επικεντρώνεται στο νέο 
εργαλείο European Secured Note (ESN), με τη γαλλική 
αναπτυξιακή τράπεζα Bpifrance να πραγματοποιεί την 
πρώτη σχετική έκδοση, αξιοποιώντας χαρτοφυλάκιο 
δανείων προς μικρομεσαίες επιχειρήσεις. 

Στόχος είναι η δημιουργία μιας νέας αγοράς χρηματο-
δότησης που θα ενισχύσει την πρόσβαση των επιχειρή-
σεων σε κεφάλαια, διατηρώντας παράλληλα τα δάνεια 
στους ισολογισμούς των τραπεζών.

Αντίθετα, το Ηνωμένο Βασίλειο επιλέγει μια περισ-
σότερο αγοραία προσέγγιση. Η British Business Bank 
προχώρησε στην πρώτη της επένδυση σε τιτλοποίηση 
μισθώσεων εξοπλισμού μέσω της συναλλαγής Velocity 
2026-1 PLC, επιδιώκοντας να κινητοποιήσει ιδιωτικά 

κεφάλαια και να ενισχύσει τη συμμετοχή επενδυτών 
στη χρηματοδότηση των μικρομεσαίων επιχειρήσεων.

Παράλληλα, σημαντικές εξελίξεις καταγράφονται και 
στο ευρωπαϊκό ρυθμιστικό πλαίσιο, με πιθανές αλλαγές 
στη φορολογική μεταχείριση ορισμένων τιτλοποιήσεων, 
αλλά και προτάσεις εκσυγχρονισμού της γερμανικής 
νομοθεσίας για τα καλυμμένα ομόλογα. Οι αναλυτές 
εκτιμούν ότι οι παρεμβάσεις αυτές θα μπορούσαν να 
ενισχύσουν την αγορά καλυμμένων ομολόγων και συν-
θετικών τιτλοποιήσεων στην Ευρωπαϊκή Ένωση.

Όπως επισημαίνει η Bank of America, οι δύο αγορές 
φαίνεται να ακολουθούν διαφορετικούς δρόμους με 
κοινό στόχο την ευκολότερη πρόσβαση των μικρομε-
σαίων επιχειρήσεων σε χρηματοδότηση. Το κατά πόσο 
οι διαφορετικές αυτές στρατηγικές θα αποδώσουν, θα 
εξαρτηθεί σε μεγάλο βαθμό από τις επόμενες ρυθμιστι-
κές αποφάσεις που εξετάζονται τόσο στις Βρυξέλλες 
όσο και στο Λονδίνο.

Ευρώπη και Ηνωμένο Βασίλειο 
ακολουθούν διαφορετικούς δρόμους 
στη χρηματοδότηση των μικρομεσαίων 
επιχειρήσεων
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